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Quem somos 
 
O 4ARCA nasceu da convicção do que é NACIONAL é BOM! 
 
Somos o primeiro e único Marketplace 200% português, dedicado exclusivamente a 
produtores e produtos nacionais. 
O nosso objetivo é divulgar o que é nacional em Portugal e no mundo inteiro. 
Com um conceito único, inovador e patriota, os nossos clientes têm a possibilidade de 
exporem os seus produtos em várias "ARCAS": 
- B2C: - para o consumidor final 
- B2B: - para revenda (nacional/internacional) 
- Prestação de serviços 
 
Junte-se a nós, da "ARCA PARA O MUNDO". 
 
 
 
 
Como funciona 
 

O MODELO DE NEGÓCIO DIGITAL DO 4ARCA

A Empresa
- Regista-se ;
- É aprovada; 
- Expõe e vende os seus produtos 
e/ou serviços:
- Entrega.

As vendas ocorrem no 
4ARCA, cujo objetivo é 
divulgar o que é Made

in Portugal 

- A Empresa disponibiliza os seus 
produtos e/ou serviços .
- Os clientes encontram  os 
produtos e/ou serviços de diversos 
fornecedores, e fecham a compra 
num só carrinho.

QUEM TEM
PRODUTOS OU 

SERVIÇOS

QUEM QUER
PRODUTOS OU 

SERVIÇOS

ESCOLHER
COMPRAR
RECEBER

REGISTAR
VENDER

ENTREGAR
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A mais valia do 4ARCA para a sua empresa  
 
 Acesso a novas oportunidades de negócio;  
 Facilidade de colocar um produto para vender; 
 “Montra” para a oferta de seus produtos e serviços;  
 Visibilidade entre milhões de compradores; 
 Branding (visibilidade internacional); 
 Possibilidade de entrar em mercados internacionais; 
 Vantajoso para todos os tamanhos de negócio; 
 
 
Investimento com baixo custo x Benefício e ótimas possibilidades de receita  
Estrutura tecnológica que permite às empresas exporem os seus produtos, referenciar 
e descrever os mesmos sem custos de set-up. 
Serviço de aceitação de encomendas  colocadas pelos compradores, cobrança do 
preço dos produtos comprados, gerência do serviço pós-venda dos produtos vendidos  
em conjunto com a empresa e eventuais necessidades de contato. 
Tradução da descrição do produto para alemão, inglês e francês, caso a empresa 
necessite. 
Marketing nacional e internacional. 
Possibilidade de inserir produtos para cliente final, para revenda  e prestação de 
serviços . 
Apoio logístico caso necessário. 
 
 
 
 
 


